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Sie finanzielle Transparenz
Automatisieren Sie den gesamten e g | Feoptatennlytusiipn
Umsatzabgrenzungsprozess — von
der Datenerfassung Uber einfache : ——,
Zeitkarteneinreichungen bis hin zu den
komplexesten Abschluss-Milestones

und Compliance-Belangen. Vermeiden
Sie teure Fehler, die sich auf das
Endergebnis auswirken und lhr finanzielles
Urteilsvermogen beeintrdchtigen konnen.
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Unbegrenzte Umsatzmodelle

Unterstitzen Sie mehrere Umsatzszenarien und zentralisieren Sie die Umsatzquellen
mit FinancialForce Services Revenue Management, einer leistungsstarken Losung,
die nativ auf der Salesforce-Plattform basiert. Gewdhrleisten Sie ganz einfach die
Einhaltung neuer Regeln fir die umsatz- und kostenseitige Erfassung und verbessern
Sie gleichzeitig die Transparenz der finanziellen Situation lhres Unternehmens.
Beseitigen Sie fehleranfdllige, zeitintensive Tabellenkalkulationen und geben Sie

Ihrem Dienstleistungsgeschaft eine Plattform fur skalierbares Umsatzwachstum.

~Wir haben 95 % unserer Finanzfunktionen
automatisiert — von der Genehmigung einer methods i

Arbeitszeittabelle bis zur Umsatzrealisierung.”

Stephen Horrocks, CFO, Methods
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Eine Wachstumsplattform

Nutzen Sie fur |hr Unternehmen eine Plattform
fur skalierbares Umsatzwachstum ohne
zusd@tzlichen Personalaufwand und halten

Sie die neuesten Finanzvorschriften ein.
FinancialForce Services Revenue Management
funktioniert nahtlos mit Salesforce-
Anwendungen und FinancialForce Professional
Services Automation (PSA) oder kann
unabhdngig neben Ihren vorhandenen ERP-
Systemen eingesetzt werden.

Unabhdngig vom Umsatzmodell
Produkte, Abonnements, professionelle

und geschdaftliche Dienstleistungen,
nutzungsbasierte Vertrdge und alle
Kombinationen davon — verfolgen Sie alle
Umsatzquellen und Szenarien mit einem
einzigen, einheitlichen Tool. Erfassen Sie
ganz einfach Umsatzquellendaten aus dem
gesamten Unternehmen und automatisieren
Sie komplexe Umsatzberechnungen und
-zuweisungen Uber mehrere Kundenvertrdge
und individuelle Leistungspflichten hinweg.

ASC 606, IFRS 15 und mehr

Interaktive Berichte mit direktem Vergleich
ermadglichen Ihnen, die Auswirkungen neuer
Regeln zur Umsatzabgrenzung (z. B. ASC 606,
IFRS 15 und AASB 15) schnell zu bewerten und
die Prozesse und Preisstrategien entsprechend
anzupassen. Fihren Sie Durchsetzung und
Anderung interner Kontrollen durch, um die
Transaktionen effizient aufzuzeichnen und
gleichzeitig die aktuellen und zukinftigen
Compliance-Standards zu unterstitzen.

MEHR MIT WENIGER

Bauen Sie Personal ab oder weisen
Sie ihm Aktivitaten mit héherem
Mehrwert zu

WENIGER FEHLER

Eliminieren Sie manuelle
Eingaben und eigenstandige
Tabellenkalkulationen, verbessern
Sie Prifungen und Kontrollen
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Geeignet fir Priifungen

Verbessern Sie die Umsatzsichtbarkeit und
-kontrolle, indem Sie sie wiederholbar und
Uberprifbar machen, was wiederum zu rei-
bungsloseren, schnelleren, kostenglinstige-

ren und exakteren Prifungsvorbereitungen

und Prifpfaden fihrt. Automatisieren Sie die
Verknlpfung zwischen Umsatzquellentrans-
aktionen und Abgrenzungsbuchungseingaben.
Befolgen Sie einfach die neuen Standards,
erfassen Sie den Umsatz im Vergleich zu den
Leistungspflichten als Funktion des eigenstdn-
digen Verkaufspreises (SSP) und verwalten Sie
alles zusammen mit |hren anderen Kunden-,
Auftragsverwaltungs- und Abrechnungsaktivi-
taten auf der Salesforce-Plattform.

Prognosen und
Geschdftserkenntnisse

Erhalten Sie eine vollstdndige visuelle Ansicht
Ihrer Umsatzquellen mit einem Echtzeit-
Vergleich der Istwerte gegentber der Prognose,
was von den Geschdftsnutzern einfach
personalisiert werden kann. Ermdéglichen Sie
den Teams, zeitnah fundiertere Entscheidungen
zu treffen und ganzheitliche Erkenntnisse Uber
die nachgelagerten finanziellen Auswirkungen
von sich dndernden Geschdftsmodellen,
Preisstrategien und Kundenvertrdgen auf

den erfassten Umsatz zu erlangen.

SCHNELLERER
ABSCHLUSS

Schaffen Sie die Buchfihrung in
der Halfte der Zeit, mit gréBerer

Transparenz und mehr Zuverldssigkeit
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COMPLIANCE UND KONTROLLE
FinancialForce unterstitzt die AICPA-, FASB-, IASB- und

SEC-Vorschriften (einschlieBlich ASC 606, IFRS 15 und AASB

15) sowie anbieterspezifische objektive Nachweise (VSOE).

Es unterstitzt auch die Einhaltung des Sarbanes-Oxley-

Abschnitts 404 zu automatisierten internen Kontrollen.

» Unterstitzen Sie mehrere W&ahrungen und mehrere
Entitaten

« Richten Sie Umsatzvertrags- und Leistungspflichten mit

Umsatzquellendaten ein oder importieren Sie Transaktionen

aus externen Umsatzanwendungen

« Erfassen Sie die mit dem Umsatz verbundenen Kosten,
die neben dem Umsatzrealisierungsplan abgeschrieben
werden sollen

« Die Nachholanpassungen stellen sicher, dass frihere
Umsdtze erfasst werden, und verhindern Doppelbuchungen
wdhrend des Ubergangs zum neuen Standard

» Ruckwirkende und parallele Erkennungsprozesse halten
die historischen Werte auf dem aktuellen Standard und
verfolgen die neuen Werte gemdaB dem neuen Standard

» Dies umfasst Kontrollen, um doppelte Eintrdge und
Buchungsfehler zu verhindern

+ Dokumentiert die Prufpfade einfach mit
Rickverknipfungen zu den Quelldaten auf der Salesforce-
Plattform durch Buchhaltung und Berichterstattung

ZUWEISUNGEN UND BERECHNUNGEN

Eliminieren Sie Integrationen und manuelle Prozesse

mit einer einheitlichen Lésung, die es lhnen ermdglicht,
unternehmensweite Daten zu berlicksichtigen und selbst
die komplexesten Umsatzberechnungen zu automatisieren.

+ Geben Sie den eigenstdndigen Verkaufspreis (SSP) und den

Gesamtvertragsumsatz ein oder Gberschreiben Sie diese.
+ Automatisieren Sie die Zuweisungen und Berechnungen im
Verhdltnis des SSP
» Flhren Sie Zuweisung und Abschreibung von
Vertragskosten gegeniber Leistungspflichten geman
den neuen Umsatzabgrenzungsstandards durch
» Richten Sie automatisch Kontrollen ein, um doppelte
Eintrdge und Buchungsfehler zu verhindern

MEHRFACHELEMENT-ARRANGEMENTS
FinancialForce organisiert und vereinfacht den Prozess
der Verfolgung, Berechnung und ordnungsgemadBen
Erstellung der richtigen Eintrage von Mehrfachelement-
Arrangements und -Umsatzquellen bis hin zu Einzelposten.
Verfolgen Sie einfach Transaktionen, bei denen Produkte,
Dienstleistungen und/oder Abonnements auf derselben
Rechnung kombiniert werden
+ Fuhren Sie Berechnungen basierend auf gleicher
Aufteilung, prozentualem Abschluss oder zu erzielenden
Ergebnissen durch.
« Organisieren Sie die Artikel nach Projekten, Milestones,
Zeitkarten, Rechnungen, Gutschriften, Riickerstattungen
oder Kosten

«  Unterstltzen Sie flexible Jahres- und Zeitraumdefinitionen
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EINZIGE INFORMATIONSQUELLE

Die Daten aus lhren Salesforce-Anwendungen, einschlieBlich

der CRM- und CPQ-Daten, flieBen automatisch in

FinancialForce ein, wobei dieselben Datenobjekte und

dieselbe Architektur verwendet werden. Dies gewdhrleistet die

Datenintegritdt, eliminiert manuelle Verarbeitungsprobleme

und bietet direkte Verknipfungen fur Prifpfade.

+ Erlangen Sie konsistente End-to-End-Daten und
-Abbildung aus CRM-, CPQ- und anderen Front-Office-
Systemen

« Absolvieren Sie die Prifpfade von der anfanglichen
Opportunity und Umsatzabgrenzung bis hin zum Hauptbuch
und der Finanzberichterstattung. Fihren Sie eine Integration
in Salesforce und/oder FinancialForce Accounting durch,
einschlieBlich Vertragen, Verkaufsrechnungen und
Gutschriften

+ Erfassen Sie fur Unternehmen mit professionellen
Dienstleistungen reibungslos Daten zu Projekten,
Milestones, Kosten, Zeitkarten, verschiedenen Anpassungen
und Budgetdaten in FinancialForce PSA.

UMSATZSICHTBARKEIT

Leiten Sie Umsatzprognosen mit abgegrenzten und

prognostizierten Werten Gber mehrere Umsatzquellendaten

hinweg ab, einschlieBlich Opportunities, Vertrage,

Kundenauftrage, Rechnungen und Projekte. Verwenden Sie

standardmadBige, integrierte Vorlagen oder entwickeln Sie

lhre eigenen benutzerdefinierten Berichte.

« Zeigen Sie Umsatz-Dashboards nach Geschdaftsbereich,
Kunde oder Region an

+ Vergleichen Sie ASC 606 und ASC 605 nebeneinander
mit der Umsatzkategorie

+ Detailliertere Informationen zu Vertrags-Istwerten und
-Prognosen, Konto, Kunde, Projekt, Umsatzart und mehr

+ Verwenden Sie Salesforce Chatter, um bei
Umsatztransaktionen und Einzelposten
zusammenzuarbeiten

SALESFORCE PLATTFORM
Sie sind bereits Kunde von Salesforce? FinancialForce
basiert nativ auf der Salesforce-Plattform und bietet Ihnen
mit der weltweit fUhrenden Cloud-Plattform noch mehr
Wertschopfung. Anstatt die Technologie und Ihren IT-Stack
zu verwalten, kdnnen Sie sich darauf konzentrieren, die
Kunden zu bedienen und das Geschdft auszubauen.
« GenieBBen Sie ein schlankes, benutzerfreundliches und
sicheres Benutzererlebnis
+ Nutzen Sie AppExchange, den weltweit fihrenden
Marktplatz fir Geschafts-Apps
+ Nutzen Sie die Zukunft der Berichterstattung und
Analyse mit Salesforce Einstein

FinancialForce bietet die fihrende Professional Services Automation (PSA) und das einzige kundenorientierte ERP. Wir steigern
den Geschdaftswert mit umfassenden Best Practices und den intelligentesten Analysen — alles auf der fihrenden Business
Cloud-Plattform von Salesforce. FinancialForce wurde 2009 gegriindet, hat seinen Hauptsitz in San Francisco und wird von
Advent International, Salesforce Ventures und Technology Crossover Ventures unterstitzt. Weitere Informationen finden

Sie unter www.financialforce.com.



